


Si vous êtes consultant SAP, je 
vous parie que ça vous est déjà 
arrivé :

Ma mère est convaincue que je "répare des 
ordinateurs".

Mon voisin pense que SAP, c'est une nouvelle 
marque de lessive.

Et une fois, un ami m'a demandé : "Donc en gros, tu 
vends des applis comme Candy Crush ?"



Ou lors d'un dîner en famille.
01

La question

Quelqu'un vous demande : "Et toi, tu fais quoi au travail ?"

02

Votre réponse

Vous répondez : "Je suis consultant SAP."

03

& Et là, silence. Regards vides. Un hochement de tête 
poli. Fin de la conversation.

Parce que soyons honnêtes : SAP, pour la 
plupart des gens, SAP, c'est un mot bizarre, un 
peu mystérieux& qui ne veut rien dire. Ou 
encore pire , qui endort plus vite qu'un épisode 
d'Arte à 23h.



Malgré cela, j'ai quand-même trouvé une version 
simplifiée

Pour éviter de perdre tout le monde dès la première phrase.

Je dis que SAP, c'est comme le GPS d'une entreprise.

( Tout le monde connaît un GPS )

Donc SAP :

Localisation

Ça lui dit où elle en est (les clients, les stocks, les ventes).

Direction

Ça lui indique où aller (livrer, facturer, payer).

Optimisation

Et ça évite qu'elle se perde dans les embouteillages administratifs.

En général, là, ils devraient sourire et dire :

Ok, donc toi tu aides les boîtes à ne pas se perdre ? 
Exactement.



La vérité, c'est ça
en tant que consultant SAP, on peut passer des heures à expliquer 
ECC6, S/4HANA, Fiori, modules FI, SD, MM&

Mais au fond, ce que SAP 
fait, c'est simple : il aide une 
entreprise à tourner rond.

Et moi, mon rôle de consultant, c'est 
de faire en sorte que ce cerveau soit 
bien organisé, clair, efficace, et qu'il 
aide l'entreprise à prendre de 
meilleures décisions.

Alors la prochaine fois qu'on vous demande : 

C'est quoi SAP ?

Essayez cette version, qui sait ! ça pourrait marcher pour vous 
aussi. 

En passant, partagez moi aussi vos techniques pour expliquer 
SAP sans qu'ils s'endorment ?




