


Beaucoup de consultants SAP se 
posent la question au moment de 
négocier leurs missions :

Si je facture 600 ¬ par jour, qu'est-ce que ça 
représente réellement sur mon compte en fin de mois ? 

On parle souvent de TJM comme d'un chiffre flatteur. Mais entre le 
chiffre d'affaires encaissé, le salaire brut et le net avant impôt, il y a 
plusieurs étapes. 

Et c'est là que les choses deviennent parfois floues.



Un exemple concret
Alors, prenons un exemple concret pour lever toute ambiguïté et voir ce 
que donne un TJM de 600 ¬ sur un mois plein.

TJM proposé
600 ¬ par jour 
pour un mois plein.

Coût mensuel
Calcul basé sur 
jours ouvrés du 
mois.



Le calcul du chiffre d'affaires
En octobre 2025, il y a 23 jours ouvrés.

600 ¬ x 23 jours = 13 800 ¬ de chiffre d'affaires.

Chiffre d'Affaires

Calcul

Jours Ouvrés

Tarif Journalier



La réalité après déductions
01

Chiffre d'affaires
13 800 ¬ facturés

02

Salaire brut
Après frais de gestion et cotisations : environ 9 000 ¬

03

Net avant impôt
Ce que tu gagnes réellement : environ 7 150 ¬

En résumé :

13 800 ¬ facturés ³ environ 7 150 ¬ nets avant impôt.



Je rappelle toujours que ces 
montants peuvent varier selon 
plusieurs critères :

le nombre de jours réellement facturés,

le pourcentage de frais de gestion de la société de portage,

le niveau de protection sociale choisi (mutuelle),

l'éventuelle prise en charge ou non de frais professionnels,



Cet exemple n'a pas pour but de 
décourager, au contraire. 
Il permet d'avoir une vision claire et réaliste.

 Trop de consultants s'arrêtent au chiffre affiché sans mesurer ce qu'il 
reste vraiment à la fin du mois.



Et toi, où en es-tu ?
Et toi, connais-tu précisément ton net avant impôt à partir de ton TJM ?

Ou as-tu tendance à te fier uniquement au montant facturé ?

Si tu veux faire une simulation personnalisée avec ton propre TJM et ta 
situation, contacte-moi en privé.




